Программа «Магия речи: семь шагов»
 Как договориться с любым человеком? Как быть убедительным? Как речью влиять на решения? В современном обществе речевая коммуникация, не смотря на стремительное развитие интернета, не теряет своей актуальности. Чем бы вы е занимались, умение убеждать, доносить свои мысли в переговорах, перед публикой, на совещаниях – наиважнейшая компетенция для любого профессионала.

Программа:

1. Алгоритм эффективной подготовки к выступлению и мастерство его проведения.
Прекрасное выступление это когда:
-учтены  потребности и состав целевой аудитории;
-отточены продуктивные навыки  внутренней речи;
-продуманы ответы на возможные вопросы аудитории;

-понятен ожидаемый результат.

2.Технология подготовки:
-состав выступления: основные  части;
-цели;
-длительность и баланс времени;
-два этапа подготовки: сценарный и постановочный.
3.Состояния выступающего 

-причины страха публичного выступления: воображение, тело, опыт;
-обретение силы.

4. Речевой каркас выступления:

-темп речи

-тембр голоса

-роль паузы

5.Стрессовые ситуации или как отвечать на вопросы.
 Проверочные и демонстративные вопросы.
6.Невербальная презентация: задачи, роли, стили.

Имидж  и первое впечатление. Улыбка. Позы  и  жесты.

7.Демонстрационные материалы. Слова и образы. Наглядность и доступность.

После обучения  участники смогут:

1. самостоятельно разрабатывать яркие и убедительные презентации, выступления.

2. усовершенствуют имеющиеся  навыки проведения презентации, совещаний, переговоров.
3. научатся справляться с  внутренним  страхом.

4. узнают свои сильные стороны и определят, над чем еще нужно поработать.

5. усовершенствуют свое умение  отвечать на трудные вопросы аудитории.
6. посмотрят и проанализируют видеозаписи своих выступлений, презентаций, переговоров.

7. увидят различные стили выступления.
Формат тренинга: согласовывается индивидуально. Лучше всего   разбивать программу на несколько дней, между занятиями  выполнять  домашние задания. 
